Предлагаю отталкиваться от прибыльности каждой позиции:

Если меньше 2 500 рублей, то прайсовая цена – 3, 5%.

Если больше 2 500, но меньше 5 000, то прайсовая цена – 5%.

Если больше 5 000, но меньше 10 000, то прайсовая цена – 7%.

Если больше 10 000, то прайсовая цена – 10%.

Можно поступать подобным образом для всех товаров у которых нет РРЦ.

Жду твоих комментариев,

поставить минимальную сумму заказа 20 000 р.

Если мы накручиваем от закупа до РРЦ больше 1,5 то мы ставим накрутку на 0.2 меньше, т.е. к примеру если на ключ накручиваем мы до розницы 1,68 то оптовая цена будет 1,68 – 0,2 = 1,48 на закупку. 

Если накрутка больше 1,3  то для опта - 0,15

Если накрутка более 1,2 то для опта -0,05

Иначе если накрутка менее 1.2 то цена оптовая = рознице.

Предлагаю отталкиваться от прибыльности каждой позиции:
Если меньше 2 500 рублей, то прайсовая цена – 3.5%

Если больше 2 500, но меньше 5 000, то прайсовая цена – 5%.

Если больше 5 000, но меньше 10 000, то прайсовая цена – 7%.

Если больше 10 000, то прайсовая цена – 10%.

Если накрутка больше 1,3  то для опта - 0,15

Если накрутка более 1,2 то для опта -0,05

Иначе если накрутка менее 1.2 то цена оптовая = рознице.

